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Il salone di Genova.

Chiude oggi con un incremento di presenze intorno al 10% la manifestazione pill importante per operatori e appassionati del settore

Primi spiragli di ripresa per la nautica

Rossi (Ferretti): mood positivo dopo anni - Vitelli (Azimut Benecchi): chiusi anche dei contratti

Raoul de Forcade
GENOVA

w== Ha mostrato luci e ombre la
53° edizione del Salone nautico
di Genova, che si conclude oggi
dopo cinque giorni di apertura
(contro i nove degli anni prece-
denti). Se il nuovo format della
kermesse, piti contenuta ma an-
che con una nuova suddivisione
deglispazie con pittbarcheinac-
qua, ha convinto gli espositori,
meno positivo ¢ il giudizio sull'in-
ternazionalita dei visitatori e po-
tenziali clienti. E le vendite non
sonodecollate. Tuttaviagliespo-
sitori sono concordi nel dire che
il clima sembra cambiato rispet-
to al salone dell’anno scorso.
Ur’indicazione del fatto che il
settore della nautica stia comin-
ciando a vedere qualche baglio-
rediripresa, dopolacrisiprofon-
dache I’ha colpito dal 2009.
Benché ancoranon cisianoda-
ti definitivi né ufficiali rispetto
all’affluenza, risulterebbe, nei
giorni di mercoledi, giovedie ve-
nerd, un +10% di visitatori, ri-
spetto alle stesse giornate del
2012. Di sicuro, comunque, I'af-
fluenza ¢ andatasalendo, per rag-
giungere il picco ieri. Nei primi
due giorni, in effetti, alcuni pro-
duttori di grandi yacht lamenta-
vano un calo dei visitatori anche
del 40%. Mentre per i produttori
di piccole barche e le aziende di
accessorila situazione & apparsa
subito migliore. «Il nostro grup-

po -affermaFerruccio Rossi, alla
guida di Ferretti - viene dai salo-
ni di Cannes e Montecarlo, dove
abbiamo avuto clienti esteri che
erano gia in un mood positivo
'anno scorso. E quest’anno sono
venutiafirmareicontratti. InIta-
lia, dove I'anno scorso il clima
eranegativo, orasirespiralo stes-
saaria che c’eranel 2012 ai saloni
esteri. Insomma, ¢’¢ pil1 speran-
za. E se il numero di visitatori,
per noi, & stato analogo a quello
dell’anno scorso, la loro qualita
appare superiore. Perché sono
tutti armatori che sono venuti

" nonsolo curiosare ma per parla-

re di una nuova barca. E stiamo
cominciandodinuovoavendere
yacht in Italia". Secondo Rossi,
infine, «& positiva la nuova for-
mula del Salone».

Anche per Giovanna Vitelli,
aivertici di Azimut Benetti «que-
sto format & molto migliore. Ma
una domanda resta: visto che la

nauticaitaliana & la numero uno’

al mondo, questo salone & il mi-
glior modo possibile per rappre-

sentarla? Non lo so. Di sicuro le

ultime edizioni hanno avuto tn
carattere pocointernazionale: il
909% dei nostri visitatori & italia-
no e, quest’anno, émancatacom-
pletamente la presenza estera.
Occorre quindi trovare una ri-
cetta per tornare all’internazio-
nalitd. In ogni caso, inquestigior-
ni non abbiamo avuto solo con-
tatti ma anche qualche chiusura
di contratto».

Carnnda Maccimo Peratti pa-

Il quadro economico del settore

I principaliindicatori e 'impatto delle riforme

L’INDUSTRIA NAUTICA

Andamento del fatturato globale negli anni in miliardi di euro
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LA QUOTA DI PRODUZIONE PER L'EXPORT
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